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הופכים דאטה קמעונאית מבוזרת  
,  לפעולות עסקיות שמשפרות ביצועים

.ממקסמות ערך לקוח ומגדילות רווחיות
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Shelfie-Techידיעלהוכנה"(המצגת)"זומצגת Ltd."(ShelfeTech"החברה"או)"ערךניירותלרכישתהזמנהאולמכירההצעהמשוםבהאין.בלבדמידעלמטרות
.ערךניירותשלציבוריתהצעהאו,פרסומת,הצעהמזכר,תשקיף,כלפרשהאיןנסיבהובשום,אינהזומצגת.שיפוטתחוםבכל

פעולותלתוצאותהנוגעמידעלכלולעשויותעתידפניצופותהצהרות.החליםערךניירותבדיניכמשמעותן"עתידפניצופותהצהרות"מהווהזובמצגתמסויםמידע
ומטרותבתמורותשימוש,ורכישותמיזוגים,צפוייםרגולטורייםאישורים,(אמריקהצפוןכולל)חדשיםלשווקיםכניסה,מוצריםשיווק,עסקיותתוכניות,עתידיות

.אחרותאסטרטגיות

.נוספיםוגורמיםודאויותאי,ידועיםובלתיידועיםלסיכוניםכפופותלהיותועשויותזמיןמידעלאורההנהלהוהערכותהנחותעלמבוססותעתידפניצופותהצהרות
וסיכוניםלהוןגישה,תחרות,מפתחאדםכוחעלשמירה,אספקהושרשרתייצורסיכוני,רגולטורייםשינויים,צרכניביקוש,שוקתנאי:השארבין,כולליםאלהסיכונים
Shelfieהמנפיקפרופילתחתsedarplus.caבאתרהחברהשלהגלויותבהגשותהמפורטיםנוספים Tech Ltd.

לביצועיםכערובהFOFI-בלראותאין.פנימיותותחזיותהערכותגםכמו,אמיניםשהםמאמינהשהחברהשלישיצדממקורותותעשייהשוקנתוניגםכוללתזומצגת
.דיןפיעלנדרשאםאלא,עתידפניצופותהצהרותלעדכןהתחייבותאוכוונהכלעלמוותרתהחברה.עתידיים

אולהציעםואין,שתוקןכפי,1933משנתהבריתארצותשלערךניירותבחוקיירשמוולאנרשמולאהחברהשלהערךניירות:הבריתבארצותלמשקיעיםזהירותהערה
החברהמניות.השקעותייעוץאו,מס,חשבונאי,פיננסי,משפטיכייעוץזובמצגתדברלפרשאין.רלוונטיפטוראוב"בארהרישוםללאהבריתארצותבתוךלמוכרם
."SHLF"הסמלתחתהקנדיתהערךניירותבבורסתנסחרות

דיסקליימר
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הריטייל טובע בנתונים
.ורעב לביצועים

הריטייל טובע בנתונים
.ורעב לביצועים

מזקקים נתונים מורכבים לתובנות מעשיות  
.שמובילות לתוצאות
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ShelfieTechתמונת מצב

צוות
מוביל #1

מנהיגות קמעונאית מוכחת
עם עשרות שנות  , צוות מומחי קמעונאות וטכנולוגיה

הצמיח והנפיק חברות בבורסות  , שהקים, ניסון
.ברחבי העולם

מנועי
הכנסה 2X

מודל הכנסות כפול
SaaSדאטה מחרמונטיזצייתבתוספת , היום.

נייטיב AI

AIאינטליגנציית ביצועים מבוססת 
,  מאחדת נתונים משלל מקורות המידע הארגוניים

מזהה , eCommerce-ו POS, ERP, CRM-כגון 
.משימות ולומדת באופן רציףמתעדפת, חריגות

לקוחות
מובילים 50+

פלטפורמה מוכחת
פעילות של עשרות רשתות קמעונאיות  
–בישראל המרחיבות שימוש באופן עקבי 

ACE ,ZER4U ,GOLF&CO ,ישראכרט עוד.

הכנסות חוזרות 
וצמיחה $

+1M $ARR
המעידה על , בהשקעת הון מינימלית

יעילות גבוהה ומודל  , ביקושים גבוהים
.הרחבה-בר
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לסקיילצוות שנבנה 

בן צור יוסף
CEO, FOUNDER  & CHAIRMAN

מייסד ויו״ר קודם  . יזם סדרתי עם רקורד מוכח בבנייה והרחבה של חברות
בין תפקידיו  . A2Z Cust2mate Solutions Corp (NASDAQ: AZ)של 

וכן  ,  Elad Hotels-הקודמים שימש כיו״ר רשת המלונות הבינלאומית 
ייצרה ושיווקה  , א"חברה ציבורית שנסחרה בבורסת ת-.DIG Ltdכמנכ״ל 

.רכיבים חשמליים ברחבי ישראל

.  שנות ניסיון במימון תאגידי ושוקי הון35מנהל פיננסי עם יותר מ־
ח מוסמך עם ניסיון עמוק בחברות ציבוריות הנסחרות  "רו
. NASDAQ, TSX, TSXV, CSEב

אלן רוטנברג
CFO

משלב AIמנהלת פיתוח עסקי וצמיחה עם ניסיון בהובלת מוצרי 
,  להזדמנויות שוק AIמתרגמת יכולות . הרעיון ועד לצמיחה מסחרית

.שיתופי פעולה אסטרטגיים וצמיחה מדידה בהכנסות

מיטל יוסף
CBO

שוקי הון והנפקות  , מנהלת תפעולית עם רקע חזק בעסקאות הייטק
ואת המעבר  , ארגוניסקיילינג, ארגון-מובילה ביצוע חוצה. ציבוריות

בעבר שימשה כעורכת דין  . מפיתוח טכנולוגי לחברה תפעולית בשלה
Shiboletב  & Co.

גינדיןגל אזרח 
COO

ופיתוח מערכות   Retail Tech, AIמנהל טכנולוגי עם ניסיון רחב ב־
הופך מחקר  , מוביל את ארכיטקטורת הפלטפורמה. גלובאליבסקייל

.יציבות וגמישות, רובסטיותמתקדם למערכות 

איציק אטיאס
CTO

,  בסטארטאפיםשנות ניסיון + 20עם , ל שיווק ויזם טכנולוגי"סמנכ
,  המותג, אחראי על אסטרטגיית השיווק. וריטיילחברות טכנולוגיה 

.תוך מינוף תובנות שוק לצמיחה מהירה,  Go-To-Market-המיצוב ו

רן טימור
CMO
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מביצועי מדפים לאינטליגנציה קמעונאית-האבולוציה 

ברמת השוקמונטיזציה←אינטליגנציה קמעונאית←ביצועי מדפים

נולדנו עם פוקוס  
.על המדף

1

התפתחנו למבט מקיף על  
המרחב הקמעונאי ורכשנו 

.מחברת אספקט70%

2

נתונים  אגריגצייתצועדים לעבר 
.דאטה ברמת השוקומוניטיזציית

3

.מפלטפורמת ביצועים לחברת דאטה גלובלית
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הביזנס והשוק
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.טובע בנתונים ורעב לביצועיםהריטייל
האתגר

ביזור המידע

מלאי ונאמנות מנוהלים  , נתוני מכירות
.במערכות נפרדות ומנותקות זו מזו

עייפות
מדשבורדים

מסורתיים מציגים מה שגוי אך BIכלי 
.לא מראים לצוותים איך ניתן לתקן

כשל ביצועי

-ומאוחר מידי צוותים פועלים מעט מידי
כך הכשל קטן יותר וככל שהקמעונאי 

.גדול יותרהביצועי 

$82B ב בלבד "בארההולכים לאיבוד מידי שנה בגלל חוסרים במלאי-
דאטה-פוטנציאל ביג$400-550B.מכשל ביצועאלא , ורובם אינם נובעים מבעיית זיהוי

לא ממומש
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Grand View Research (Data Broker Market), eMarketer, Statista, adtech: מקורות market estimates

ריטיילאינטלגנציית
הופכת לשוק

גלובאלי של מיליארדים

(TAM)פוטנציאל השוק הגלובאלי 

$410-560B

SaaSB10$הכנסות 
ותובנות תפעוליותריטיילאנליטיקת 

דאטהמונטיזציית

$400-550B
נכסי ביג דאטה קמעונאיים

9
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.עשרות קמעונאים. שנים3. פלטפורמה מוכחת. לא רק רעיון

." וממשיכה להתרחב, מהצרכים האנליטיים שלנו99%מכסה "
ZER4U| ל "מנכ, יוסי כהן

:עם דריסת רגל משמעותית בשוק הישראלי

יעילות  , תגובה מהירה יותר, עלויות נמוכות יותר—ערך עצום "
ישראכרט| ל החטיבה העסקית "סמנכ, שמעון חדד."  טובה יותר
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?למה עכשיו

.לאפשרית ודחופההריטיילשלוש מגמות הופכות את אינטליגנציית 

סוף סוף כאן AI-ה
מלאובפרודקשן

ובעלות  בסקייל, בזמן אמת( ML)למידת מכונה 
מאפשרת היום לסגור  , הריטיילמותאמים לעולם 

גם לקמעונאים  —את המעגל בין תובנה לביצוע 
.של ענקיות השוקשמחוץ למעגל הראשון 

שולי הרווח
נשחקים במהירות

עלויות עבודה גבוהות ופיצול הולך , אינפלציה
,  וגובר בין ערוצי המכירה לוחצים על הרשתות

כבר לא דשבורדים. בדגש על שכבת הביניים
.הנחייה לפעולההן צריכות . מספיקים

דאטה כמנוע הכנסות  ריטייל
חדש ועוצמתי

פלטפורמות מחקר  , FMCGספקי 
סכומי  כבר מוכנים לשלם  AIומעבדות

על הדאטה התפעולית  עתק 
.מייצרים מדי יוםשהריטיילרים

1

.מתהדשבורדיםעידן 

23
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פתרונות
נקודתיים

מערכות
פונקציונליות

פלטפורמות
תשתית

ShelfieTechTraxRetailNextיכולות
Zebra

Reflexis
UKG

(Kronos)
SAP /  Oracle/ Snowflake / 

Tableau

✕ערוצית-אינטגרציית נתונים רב

✕✕✕AIתיעדוף משימות מבוסס 

✕✕✕אימות ביצוע וסגירת מעגל

✕✕✕ריטיילרים-תובנות שוק חוצות

✕✕✕✕CPGדאטה מול מותגי מוניטיזציית

12

הפלטפורמה היחידה שסוגרת את המעגל
והופכת דאטה להכנסות

.הדאטהמוניטיזצייתבאופן ייחודי הן בתחום מודיעין השוק והן בתחום ממוצבתShelfieTech, על בסיס מחקר תחרותי עדכני-
-https://www.grandviewresearch.com/industry-analysis/data-broker-market-report

לא✕חלקיכן
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,ההצעה שלנו
והטכנולוגיה



מצגת למשקיעים CSE: SHLF, OTCQB: SHLFF 14

אופרטיביותריטיילתובנות : קטגוריה חדשה

מקורות דאטה גולמיים

POS

ERP

מלאי

CRM

כוח אדם

פיננסים

מועדון לקוחות

איקומרס
וערוצים דיגיטליים

שכבת אינטליגנציית הביצועים

אינטגרציה ואיחוד דאטה גולמית 1

AI&MLעיבוד באלגוריתם קמעונאי מבוסס  2

הנחיות ביצוע לפי תיעדוף עסקי 3

העסק והשוק מתמשכת שללמידה
תוך אימות ביצועים

4

תוצרים אופרטיביים

שיפור הרווחיות•

תמחוראופטימיזציית•

-התראות ומשימות לדרג ההנהלה 
.ממנכ״ל ועד למנהל חנות

ניהול מלאי חכם ויעיל •

ניהול הלקוחות ומקסום ערך •
הלקוח

למידת ביצועים  
מתמשכת
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ShelfieTechלמה 

לריטיילנבנתה 

מחברת את כל מערכות הריטייל

ריטיילתהליכי עבודה ממוקדי 

לביצועיםנבנתה 

הופכת תובנות למשימות

לפי השפעה עסקיתמתעדפת

לסקיילנבנתה 

ריטיילריםלומדת ברציפות בין 

של דאטהמוניטיזציהמאפשרת 

.לריטיילAIשכבת ביצוע מבוססת . BIלא 
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גלובליBig Dataמפלטפורמה מוכחת לעסק 
BIG dataומונטיזציה גלובלית של AIפעילה לשכבת ביצוע מבוססת ריטיילמפלטפורמת : מפת הדרכים שלנו

2023–2024

תשתית

בנייה וצמיחה

עשרות רשתות  . שנות פעילות3
.קמעונאות פעילות בישראל

1
2024–2026

מכירות

הגעה לאיזון והכנסות  
SaaSחוזרות

עם מודל , צמיחה בהכנסות מנויים
.תפעולי רזה וצורך מינימלי בתמיכה

2
2026–2027

התרחבות גלובלית

הרחבת בסיס הלקוחות 
בארץ ובעולם

התרחבות לרשתות ביניים 
.  צפון אמריקה ובאירופה,בישראל
.ללקוחARRהגדלת 

3
2027–2028

Big Dataצבירת 

הגעה למאסה קריטית 
Big Dataשל 

לוקאלית  -תובנות ברמת גיאוגרפיה
.גלובאלית-וברמת גיאוגרפיה

42028+

החזון

BIG Dataמוניטיזציית

,  APIמוצרי , סגמנטים-מדדים חוצי
Big Data  ומינוף מאגר הידע
.מדיהלריטיילהמצטבר 

5

:היום
.חוזרותSaaSהכנסות 

:מחר
.פלטפורמת דאטה קמעונאית גלובלית
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.מחרBig Dataהכנסות . היוםSaaS: מודל עסקי

ראשוני SaaSמנוי

,  מודולים ראשונים
סניפים ראשונים

1

צבירת דאטה קמעונאית בהיקפים  
יותר , יותר לקוחות. משמעותיים

אינטגרציות  , מודולים נוספים, חנויות
ותובנות שוק

2

דאטה עסקית הנמכרת למותגי 
CPG באקוסיסטםושותפים.

3 מוניטיזצייהפריסהכניסה
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CASE STUDY–מיקסום ערך נאמנות לקוחות

ח"מיליארד ש3שוק של כ־שוויב, נסחרת בבורסה לניירות ערך בתל אביב

מספקת שירותי סליקה וניכיון למותגי אשראי מובילים

עסקים ברחבי ישראל100,000כ־משרתת 

,חברת כרטיסי האשראי הגדולה בישראל
.שנות פעילות בשוק45עם יותר מ־

המערכת מביאה ערך משמעותי ללקוחות ולניהול"
,מפחיתה עלויות-מועדוני הלקוחות 

."מקצרת זמני תגובה ומשפרת משמעותית את היעילות

ל החטיבה העסקית"סמנכ, שמעון חדד

האתגר

ייעול ניהול מועדוני הלקוחות והפקת ערך
.של עסקאות בהיקף עצום Big Dataמנכסי 

הפתרון

ניהול , עם צבירת נקודות חלקה ,AIתוכנית נאמנות מבוססת 
.המימושים ופורטל הטבות ייעודי

התוצאה

העמקת הפעילות בתוך בסיס הלקוחות הקיים ופתיחת מקורות  
.באמצעות ניתוחי דאטה, הכנסה חדשים משותפים
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CASE STUDY–מיקסום היעילות התפעולית

.בעלת פריסת מחסנים וסניפים כלל ארצית

.נמצאת בבעלות ובשליטה של קבוצת פישמן רשתות

.  הרשת המובילה בישראל בתחום הפרחים והמתנות

."  וממשיכה להתרחב, מהצרכים האנליטיים שלנו99%מכסה "

ל  "מנכ, יוסי כהן

האתגר

,  עם רגישות גבוהה לדיוק, ניהול מלאי ותווים במספר רב של סניפים
.זמינות מוצרים ומניעת חוסרים או עודפים בזמן אמת

הפתרון

מגמות  , מלאי, מודל הערכה חכם המבוסס על ניתוח נתוני מכר
.בקרה והמלצות פעולה, לצורך חיזוי—ביקוש והתנהגות סניפים 

התוצאה

,  הרחבת הבקרה לנקודת המכירה, שיפור השליטה במלאי, עליה ברווחיות
.קבלת החלטות מהירה יותר והפחתת טעויות תפעוליות בתהליך הניהול
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שכבת הכנסה

ברמת שוקמרק'בנצ

מוצרי דאטה

API-גישה ל

מדיהריטייל

Big Dataממוניטיזצייתמודל הכנסות -עם הפנים לעתיד 
ShelfieTech ובמקביל לאפשר, להפוך את הדאטה הלא מנוצלת להכנסותלריטיילריםמכוונת לסייע

.שבעבר היו זמינות רק לענקיות, לרשתות קטנות גישה לתובנות שוקגם

תוצרים

השוואת ביצועים מול דפוסי שוק רחבים יותר

מלאי וביקושים, מבצעים, תובנות על תמחור

הזרמת דאטה ישירה למערכות של מותגים וספקים

מכירותלמקסוםמדידה ואופטימיזציה , טרגוטשיפור 

.בכל גודל, ריטייילרלכל אנטרפרייזאינטליגנציית שוק ברמת 
.  במודל חלוקת הכנסותלריטיילריםמנוע הכנסות חדש  WIN-WIN
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החברה
והנתונים הפיננסיים
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נכסים נטו–פרופורמה 
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ShelfieTech–גיוסי הון ומחיר למניה
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תנאי הגיוס הנוכחי

24

דולר ארה״ב למניה 1.30: מחיר למניה

חודשים ויום אחד עבור משקיעים שאינם אזרחי ארה״ב 4המניות חסומות לתקופה של : חסימת מניות

:  מנגנון ההקצאה

המשקיע מעביר את כספי ההשקעה לחשבון החברה  •

 DRSהחברה מתחייבת שלא להשתמש בכספים עד להשלמת הקצאת מניות באמצעות •

 DRSהמשקיע מקבל אישור , לאחר ההקצאה•

ניתן להפקיד אצל הברוקר של המשקיע   DRS-את ה•

שימוש בכספי הגיוס

:החברה מתכננת להשתמש בכספי הגיוס לצורך

הרחבת פעילות השיווק והמכירות בישראל ובעולם  •

הגדלת בסיס הלקוחות והתרחבות מסחרית  •

המשך פיתוח המוצר  •

של הדאטה שנאסף במערכתמוניטיזציהפיתוח יכולות •
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-מפלטפורמת ביצועים 

.לחברת דאטה גלובלית

ShelfieTech  עוזרת לקמעונאים
, להפוך דאטה לפעולות מעשיות
תוך שיפור הביצועים העסקיים  

.ויצירת זרם הכנסות חדש

ShelfieTech  עוזרת לקמעונאים
, להפוך דאטה לפעולות מעשיות
תוך שיפור הביצועים העסקיים  

.ויצירת זרם הכנסות חדש
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